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TOOLS FOR CITIZENS

TRASEUL DE INVATARE CATRE
CREAREA DE CONEXIUNI

Consolidarea relatiilor de cooperare cu finantatorii

Ati ales sd lucrati la relatia voastra cu un grup important de
stakeholderi din cadrul ecosistemului vostru: finantatorii
institutionali. Scopul acestui traseu este de a crea relatii mai
puternice intre institutiile de finantare si societatea civild prin
construirea increderii si consolidarea colaborarii.

@ CINE AR TREBUI SA FIE IMPLICAT?

In timp ce scopul este de a construi relatii transformative in
parteneriate, acest traseu de invatare este conceput ca o
sesiune de pregatire interna pentru echipa ta. Toti cei impli-
cati in finantarea programelor si proiectelor (adica nu doar
cei care ofera fonduri sau membrii consiliului director) ar
trebui sa fie prezenti. Daca aveti deja un contact foarte bun
cu o persoand de la un anumit finantator, poate fi util s&il/o
includeti in sedinta.

LA SFARSITUL ACESTEI SESIUNI VETI AVEA:

e QOintelegere comund a proceselor si a tipului de schimbare
pe care doriti sa o creati in cadrul relatiilor voastre cu
finantatorii.

® QO listd scurtd cu finantatori de abordat.
® O naratiune clard si convingatoare, ilustrata prin povesti,

pentru a o aduce la discutia cu finantatorii, precum si o
strategie de comunicare.
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CE AR TREBUI PREGATIT?

Exista o pregdtire minimd pentru aceasta
metoda. Cineva ar trebui sa ofere o prezentare
detaliatd a posibililor parteneri de finantare,
precum si a celor mai relevante institutii care
ofera sprijin financiar pentru cauza voastra.

(¥) MATERIALE

Markere colorate

Flip Chart

Un Pin Board mare

Cartonase de moderare colorate
Post-ituri

Un obiect folosit pe post de microfon
Proiector si 2-3 Computere
Conexiune la internet

INSTRUMENTE

Cartonase cu metode:

Action Planning for Next Steps (02)

Storytelling: Creating a Narrative for the Organization (06)
Problem and Solution Tree for New Strategy (21)
Stakeholder Analysis (34)

Common Ground for Mutual Understanding (42)
Circle Practice to Engage in Focused Dialogue (47)
Network Mapping (48)

Institutional Funder Analysis (49)

Appreciative Inquiry Interviews (50)

Strategic Planning for Linking with Institutional
Stakeholders (57)

Documente suport:
Procedura U (29)

Organizatii bazate pe valori (36)

Fise de lucru:
Plan de actiune (02)

Arborele Problemelor (10)
Arborele Solutiilor (11)
Maparea stakeholderilor (20)
Matricea valorilor (23)

Examinarea si profilarea finantatorilor institutionali (25)
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@ ORIENTARE 45MIN

GAZDA/GRUP DE PREGATIRE: Introduceti traseul de invatare si programul zilei.

Prima runda si discutie: Concentrarea pe tema.
Impértasiti ce aveti nevoie sau ce doriti s& lucrati in continuare cu finantatorii.

Examinati Organizatiile bazate pe valori (36) ME

Utilizand Metoda cercului pentru ghidarea unui dialog focusat (47) W7 explorati ce aspecte
ale modelului se referd la initiativa sau organizatia voastra si ce inseamna aceasta pentru
relatiile pe care doriti sd le dezvoltati cu finantatorii vostri.

CONTRIBUTIE CATRE TRASEUL DE INVATARE: 3 calitati cheie ale noii relatii cu finantatorii.

@ MUNCA DE TEREN 140MIN ‘

Analizd detaliata

e [fectuati Maparea retelei de stakeholderi (48) MIZ pentru a vizualiza reteaua de sustingtori. Alternativ, incercati
Analiza stakeholderilor (34) B/

. Efectuati Analiza finantatorilor institutionali (49) M7 utilizand Examinarea si profilarea finantatorilor
institutionali (25) M

Aceasta activitate va va ajuta sa identificati stakeholderii si/sau organizatiile finantatoare si va va ajuta sa generati
0 abordare pentru a initia relatii de calitate cu finantatorii.

CONTRIBUTIE CATRE TRASEUL DE INVATARE: Scurte profiluri ale finantatorilor pe care doriti sa i abordati (maxim 3).

APOGEU 90mMIN .

Explorarea de noi practici:

® In perechi sau triade: desfasurati o Ancheta apreciativa (50) M7 pentru a colecta

povesti cu impact semnificativ in munca voastra si colaborare pozitiva cu partenerii
institutionali.

e [dentificati care dintre aceste povesti poate servi cel mai bine pentru a deschide un

dialog cu partenerii de finantare si ilustrati calitatile noului model de colaborare pe care
l-ati identificat.

CONTRIBUTIE CATRE TRASEUL DE INVATARE:
Titluri de 1-3 povesti care sustin dialogul cu partenerii finantatori.

PERSPECTIVA 60MIN .

Strategie de dezvoltare

Treceti prin intrebarile din Planificare strategica pentru conectarea
cu stakeholderii (51) B%

CONTRIBUTIE CATRE TRASEUL DE INVATARE: Primii pasi si etape ale planului.

INCHEIERE 30MIN
PLAN DE ACTIUNE 60MIN _
Runda finald/ Check Out

Stabilirea acordurilor
Utilizati Planificarea actiunii pentru urmatorii pasi (02) W%/
pentru concretizarea planului si pasilor ce urmeaza.

CONTRIBUTIE CATRE TRASEUL DE INVATARE: Trasarea sarcinilor.




